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Desempenho,
durabilidade
e sustentabilidade

ESCOVAS LIMPA VIDROS

Seja pela qualidade e sustenta-
bilidade dos produtos utiliza-
dos, pelo design aerodinâmico, 
a fiabilidade, facilidade de apli-
cação ou pelo grau de eficácia e 

desempenho, as marcas de escovas limpa 
para-brisas tentam diferenciar-se cada vez 

As escovas limpa vidros parecem um produto simples, mas têm cada vez mais 
características que as diferenciam e tornam cada vez mais tecnológicas
TEXTO NÁDIA CONCEIÇÃO 

mais, num mercado onde há uma gran-
de oferta de marcas, tipos de produto e 
preço. Consultámos algumas das maiores 
marcas que comercializam escovas limpa 
para-brisas para o aftermarket, numa fase 
do ano em que a sua eficácia é funda-
mental para a segurança dos veículos. 



QUESTÕES
1 - Que marca(s) de escovas limpa vidros comercializam? 
Quais as suas principais características (oferta, cobertura, 
referências, etc)?

2 - Qual a mais recente novidade lançada no mercado ao 
nível das escovas limpa vidros? 

3 - Sendo um produto sazonal, que suportes existem para 
potenciar a venda?
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DOGA PARTS
Roger Palacín
www.dogaparts.es
 

1  Na DOGA fornecemos soluções de 
alta qualidade para o aftermarket. 

Oferecemos duas marcas de escovas, cada 
uma projetada para atender a diversas 
necessidades. Gama Optima: Esta linha 
destaca-se não só pela ampla cobertura, 
mas também pela qualidade incompa-
rável. Com mais de 300 referências ati-
vas, a Optima reflete a nossa dedicação 
ao detalhe e o nosso compromisso com 

a excelência. Esta gama divide-se em: 
Optima SET2X: Especialmente conce-
bido para quem procura uma substitui-
ção direta e eficaz das escovas dianteiras. 
Acompanha adaptador pré-montado, 
garantindo instalação simples e eficiente; 
Optima HFIT 2X: Projetado para veí-
culos modernos equipados com escovas 
metálicas convencionais ou híbridas. Seu 
design e adaptador pré-montado facilitam 
a montagem; Optima REAR: Focadas em 
maximizar a visão traseira, essas lâminas 
oferecem durabilidade, precisão e ampla 
cobertura do veículo; Gama Duravision: 
Composta por 34 referências, a gama 
Duravision é sinónimo de desempenho 
e durabilidade. Está dividido em: DV: 
A essência da palheta clássica, mas com 
materiais de alta qualidade que resistem 
à corrosão, DVF: incorpora tecnologia 
flex, garantindo compatibilidade e adap-
tabilidade, DVR: ideal para aplicações 
traseiras, esses limpadores multiclip são 
ideais para montagem perfeita.

2  Recentemente, lançámos uma expan-
são da gama Optima com mais de 14 

novas referências para veículos de destaque 

Para além do preço e da marca, que 
outros fatores podem diferenciar este 

tipo de produto?

DOGA PARTS, Roger Palacín
“As escovas limpa para-brisas são essenciais 
para garantir uma condução segura e, na 
DOGA, abordamos o seu design e produção 
com a seriedade que merecem. A nossa 
constante atualização e ampliação do catálogo 
demonstram o nosso compromisso com a 
inovação”. 

HELLA, Frederico Abecasis
“Para além da qualidade garantida pela marca 
Hella, as nossas escovas têm na embalagem 
um código QR com as instruções de montagem 
bastante útil com as complexas escovas 
específicas que nem sempre são fáceis de 
instalar”.

AUTO DELTA, Tiago Domingos
“A durabilidade e a capacidade de manter a 
sua integridade durante o tempo expectável 
de utilização são os fatores essenciais, para 
além dos indicados, para estabelecer uma 
diferenciação entre marcas e fabricantes”.

LINEXTRAS, José Vicente / Vanda Sousa 
“Fatores como o tipo de borracha teflon, 
desempenho e durabilidade”.

VALEO, Mariana Mujica
“Quer se trate de um produto de baixo valor 
ou não, a nossa ambição é satisfazer tanto os 
mecânicos como os condutores, garantindo 
que todas as oficinas em Portugal conseguem 
cobrir quase 100% dos veículos que chegam à 
manutenção das escovas”.

TRW, Ricardo Vieira
“A qualidade das matérias é um dos principais 
fatores a ter em consideração na escolha de 
uma marca de escovas, destacamos a borracha 
e o revestimento em grafite uma vez que irá 
contribuir para uma correta limpeza do vidro e 
uma maior durabilidade”.

FIRST BRANDS GROUP, Jose Casao
“Os fatores diferenciadores, para além do preço 
e da marca, são a qualidade dos compostos de 
material utilizados, o desenho e a aerodinâmica, 
a tecnologia de limpeza, a adaptabilidade e 
facilidade de instalação, a longevidade e as 
avaliações e testes de desempenho”.

TTECH, Departamento de Produto e 
Marketing 
“Durabilidade do produto, a resistência a 
condições climáticas extremas, a facilidade de 
instalação, tecnologia avançada de limpeza, um 
design aerodinâmico que reduz o ruído do vento 
e a capacidade de efetuar uma limpeza eficaz 



48

D

W
W

W
.P

O
SV

EN
DA

.P
T 

N
O

VE
M

BR
O

 2
02

3

ES
CO

VA
S 

LI
M

PA
 V

ID
RO

S

como o DACIA SANDERO III, DACIA 
JOGGER, CUPRA BORN, AUDI Q4 
SUV (F4B), VOLKSWAGEN ID.4 ou 
o T-CROSS. Com este novo lançamento 
acrescentamos mais de 300 referências 
ativas à gama Optima, uma clara aposta 
em ser a opção mais extensa e profissional 
do mercado. 

3  Entendemos a dinâmica do mercado 
e, por isso, trabalhamos em estreita 

colaboração com os nossos distribuidores. 
Para a gama Duravision, por exemplo, 
fornecemos displays tipo boxpallet, pron-
tos para implementação. Em relação à 
Optima, aumentamos a sua visibilidade 
através de campanhas conjuntas e aná-
lises personalizadas, garantindo que os 
nossos clientes dispõem das ferramentas 
necessárias para otimizar as suas vendas.

HELLA
Frederico Abecasis
http://hella-wiperblades.com

1 As escovas são marca Hella, e a nossa 
cobertura é bastante abrangente, tan-

to ligeiros como pesados e também as 
específicas, que são vendidas em Kits de 
2 unidades, as quais denominamos Hella 
EASY SETS OE.

2  A mais recente novidade é a gama 
EASY SETS tanto para escovas espe-

cíficas OE, como também para retrofit 
de veículos mais antigos.

3  A Hella faz ações promocionais sa-
zonais para as escovas limpa-vidros 

com preços mais agressivos e também 
com oferta de expositores tanto de chão 
como de parede.

         

CGA / MEYLE 
Auto Delta
Tiago Domingos
www.autodelta.pt

1 A Auto Delta comercializa Escovas 
de Limpa-Vidros das marcas CGA, 

MEYLE e SWF. É através destas três 

marcas que conseguimos abranger a to-
talidade do parque automóvel nacional 
e permitir, a quem nos procura, fazer a 
melhor escolha no que toca à substituição 
deste produto.

2  As marcas têm continuamente aposta-
do numa dualidade de inovações: seja 

através da composição da borracha, permi-
tindo uma maior durabilidade e resistência 
às mais difíceis condições climatéricas, seja 
através do design do spoiler, permitindo 
que a escova esteja continuamente em 
contacto com pára-brisas e tenha uma 
acção plenamente eficaz.

3  Este é um produto preponderante 
para a visibilidade de condução e, 

infelizmente, nem sempre recebe a devida 
atenção por parte dos condutores. Sendo a 
sua substituição recomendada anualmen-
te, procuramos junto dos nossos parceiros 
dinamizar uma grande diversidade de 
campanhas promocionais que possa, não 
só beneficiá-los, mas também o condutor.

GOODYEAR / KRAWEHL
Linextras
José Vicente / Vanda Sousa 
www.linextras.com

1  Comercializamos escovas limpa vidros 
das marcas GOODYEAR e KRAWEHL 

em escovas dianteiras e JT em escovas 
traseiras. Dentro da marca GOODYEAR 
temos 3 linhas: Classic, Hybrid e Ultima. 
Estas escovas foram desenhadas para apli-
car pressão em todas as áreas do pára-bri-
sas, a borracha contém teflon para que 
não tenha tendência a saltar durante a 
limpeza e a varredura é silenciosa. Estão 
preparadas para qualquer clima, são muito 
resistentes e com design aerodinâmico. As 
embalagens incluem adaptadores com-
patíveis com os veículos e são muito fá-
ceis de instalar. Nas escovas KRAWEHL 
trabalhamos a linha Prime, com escovas 
Clássicas e Flexíveis. As escovas clássicas 
são metálicas, trazem um adaptador uni-
versal, têm tratamento anti-corrosão, um 
deslize ótimo e silencioso e são feitas de 
borracha natural. As escovas flexíveis têm 
uma estrutura flexível estável, são feitas 
com borracha natural que faz com que 
o deslize seja suave e silencioso. Incluem 
um kit de adaptadores que são muito 
fáceis de montar. As escovas traseiras 

de diversos tipos de sujidade e detritos, 
e temos também aço de memória 
elástica, borracha “A grade” de grande 
desempenho. Lembramos ainda que as 
escovas que vem para Portugal não 
são as mesmas que vão para o norte 
da Europa, pois adaptámos-nos às 
condições climatéricas de cada país”. 

DENSO, Pablo Rodriguez
“A escova limpa vidros é um produto 
chave na segurança do veículo, 
sendo responsável por garantir 
a visibilidade do condutor nas 
condições climatológicas adversas, 
pois algumas boas prestações são 
imprescindíveis neste tipo de produto. 
A sua manutenção é um fator chave 
para obter essas prestações. A 
Denso recomenda uma inspeção das 
condições das escovas para todos 
os veículos que entram na oficina e 
recomenda a sua substituição em caso 
de deterioração”.

FERDINAND BILSTEIN, Filipa Pereira
“Mais importante do que aspetos 
como o preço é o processo de controlo 
de qualidade, a importância dada ao 
constante desenvolvimento da gama, 
a abrangência da gama que, no caso 
da Blue Print, conta com mais de 25 
000 artigos diferentes, a cobertura, as 
ferramentas especializadas, a rápida 
distribuição, entre outros aspetos 
diferenciadores. Este tipo de critérios 
aplica-se, não só às escovas limpa 
vidros, mas a todos os produtos da 
marca Blue Print”. 

SOULIMA, Rui Fernandes
“O mercado é cada vez mais 
exigente e, além do preço e marca, 
a diferenciação na oferta de 
escovas limpa para-brisas é feita, 
essencialmente, pela qualidade 
e pela tecnologia utilizada. 
Um manuseamento fácil e um 
desempenho de limpeza perfeito 
também são bons fatores a ter em 
conta e a Soulima apresenta no 
portefólio qualidade premium com as 
marcas que representa”.
 
RODAPEÇAS, Ricardo Fernandes
“A distinção deste tipo de produto 
baseia-se principalmente em três 
fatores: a qualidade do produto, 
a atratividade da embalagem e a 
preocupação com práticas ambientais. 
Ou seja, a durabilidade e eficácia 
do produto, a apresentação visual 
atraente e o compromisso com 
materiais sustentáveis são elementos 
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que ganham destaque na escolha dos 
consumidores”.

FILOURÉM, Carlos Gonçalves
“Pensamos que o preço e a marca 
muitas vezes estão ligados também 
à qualidade do próprio produto. Diria 
que um bom nível de stock e o serviço 
prestado, em termos de assistência 
técnica e entregas, poderão ser 
fatores a ter em conta”.

MAGNETI MARELLI PARTS & 
SERVICES,
Javier Martinez 
“Para além do preço e marca, a 
diferenciação entre outros pode 
ocorrer graças à grande cobertura 
oferecida do parque de veículos, com 
elevada otimização da gama; bem 
como a qualidade OE, endossada por 
nossos workshops e usuários que 
confiam na Magneti Marelli Parts & 
Services”.

RECOFICIAL, Bruno Pires Peres
“Obviamente que a confiança na 
qualidade do produto é vital. Para 
assegurar uma melhor visibilidade e 
segurança importa optar por escovas 
que garantam uma limpeza uniforme, 
uma maior durabilidade e um baixo 
índice de ruído, independentemente 
das condições climatéricas e das 
velocidades a que estiverem sujeitas”.

ONE DRIVE, Nuno Barros
“Além do preço e da marca, a 
qualidade do material das escovas, 
a durabilidade, eficácia em condições 
climáticas adversas e possibilidade de 
conversão de escova convencional 
para plana são alguns fatores 
diferenciadores. A inovação no design, 
como lâminas híbridas, também pode 
ser um diferencial importante”.

NER-TOR, Béatrice Motycka
“Não nos esforçamos apenas em 
oferecer escovas de alta qualidade 
com ampla margem de medidas, 
mas cobrimos todos os modelos de 
escovas, tanto as gamas metálicas 
como flexíveis e oferecemos 
também gamas traseiras universais e 
específicas. Queremos que os nossos 
clientes tenham certeza de que a 
NER-TOR pode gerir qualquer escolha 
de forma rápida e ágil”. 

EUROPEÇAS, Fábio Tomé
“Existem cada vez mais escovas com 
aplicações especificas e a capacidade 
de responder a esta necessidade 

são uma novidade que trazemos com a 
marca JT. São escovas universais com o 
flexor metálico e a estrutura em plástico 
reforçado. A borracha com revestimento 
de politetrafluoroetileno faz com que o 
deslize seja suave e silencioso. Estas escovas 
também trazem um kit de adaptadores 
fáceis de trocar.

2 A mais recente novidade foi a entrada 
da marca de escovas KRAWEHL e JT 

com a entrada das escovas traseiras.

3  Temos disponíveis expositores das 
marcas para uma melhor exposição 

do produto no ponto de venda e fazemos 
campanhas. Podem ainda consultar toda 
a gama de escovas no nosso site B2B 
www.linextras.com ou o nosso Catálogo 
Linextras 2023.

SWF 
Valeo
Mariana Mujica
www.valeoservice.pt

1 SWF: especialista alemão em escovas 
limpa para-brisas, combina mais de 100 

anos de tradição com inovação moderna 
e pertence à Valeo, líder mundial número 
1 em sistemas de limpa para-brisas. Com 
base na sua experiência e numa longa 
história de inovação, a SWF oferece uma 
gama completa de escovas de limpa-vidros 
premium ao aftermarket, para responder 
a diferentes necessidades, cobrindo perto 
de 100% dos automóveis de passageiros, 
veículos pesados e autocarros europeus. 
Benefícios: Inovador: uma gama que inclui 
as mais recentes inovações, incluindo 
Aquablade, Desempenho duradouro, 
tecnológico: limpeza ultraeficiente para 
visibilidade perfeita, Escalável: pronto 
para cobrir aplicações futuras sem nú-
meros de peças adicionais, Desempenho: 
Limpadores com perfil assimétrico, spoiler 
completo e equipados com borracha de 
alta tecnologia com revestimento protetor 
de longa duração, 98% da gama é fabrica-
da na Europa: disponibilidade garantida. 
Valeo Silêncio: Valeo Silencio, a escova 
original do limpa para-brisa Valeo, foi 
projetada especialmente para clientes que 

procuram exatamente a mesma escova do 
limpador original, seja ela convencional, 
híbrida, plana ou traseira.

2  Canopy: A Valeo lançou neste verão 
uma escova criada de forma diferente, 

com o objetivo de reduzir o impacto am-
biental sem comprometer o desempenho. 
Uma escova mais sustentável validada com 
uma análise de ciclo de vida certificada 
pelo Bureau Veritas, um dos principais 
organismos mundiais de certificação inde-
pendente. Um composto de borracha mais 
sustentável, mais de 80% de materiais na-
turais, renováveis ou reciclados: borracha 
natural de hévea, borracha sintética feita 
de cana-de-açúcar e óleos vegetais, negro 
de fumo de pneus reciclados, embalagem 
100% papelão, >90% de papelão recicla-
do, impresso com tintas à base de água 
(sem solventes), totalmente reciclável. 
Uma gama de escovas planas que cobre 
95% do parque europeu originalmente 
equipado com escovas convencionais, 
híbridas ou planas.

3O Canopy serve como ilustração exem-
plar de diferenciação no mercado. A 

Valeo está a lançar um produto inovador 
que não só mantém uma qualidade de 
limpeza excecional, mas também tem um 
impacto mais limitado no ambiente. As 
emissões de CO2 são reduzidas em 61% 
em comparação com uma escova equiva-
lente fabricada na Ásia. Além desta ação na 
gama específica Valeo Canopy, a Valeo está 
empenhada em eliminar as embalagens 
plásticas descartáveis de todas as suas ga-
mas de escovas de limpa-para-brisas até ao 
final de 2024 na Europa, substituindo-as 
por soluções mais sustentáveis.

LUCAS
TRW Automotive Portugal
Ricardo Vieira
https://lucasautomotive.com/pt

1  Comercializamos apenas as escovas da 
marca Lucas. As escovas limpa-vidros 

tradicionais da Lucas integram um elevado 
teor de borracha natural combinada com 
um revestimento de grafite para prolongar 
a sua vida útil e uma estrutura em aço 
galvanizado. As escovas planas, com um 
design moderno e aerodinâmico minimi-
zam o ruído do vento e permitem uma 
óptima distribuição da pressão. Possuem 
também um poder de limpeza excecio-
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nal, permitindo melhorar a visibilidade. 
Oferecemos as escovas tradicionais, tra-
seiras e escovas planas, com dimensões 
que vão desde 300 a 700mm (12 a 28 
polegadas) com uma ampla cobertura 
do parque automóvel europeu através 
da aplicação de diferentes adaptadores de 
baixo perfil e com fácil instalação.

2  As nossas últimas alterações na gama 
foram ao nível da embalagem.

3  As escovas limpa vidros são um produ-
to de fácil identificação, disponibiliza-

mos apenas alguns folhetos sobre a gama 
em formato digital com informações úteis 
sobre a gama, assim também vídeos com 
instruções de montagem das escovas para 
alguns modelos.

TRICO
First Brands Group – DRIV
Jose Casao
www.trico.eu.com

1  A marca principal que vendemos 
no mercado português é a TRICO. 

Possuímos uma gama completa de produ-
tos para satisfazer a procura do mercado 
nacional. Para abranger todos os clientes, 
oferecemos as seguintes linhas de produto: 
escovas convencionais, híbridas, planas, 
traseiras e escovas para veículos comerciais 
pesados. Estas adequam-se a qualquer 
tipo de aplicação através das tecnologias 
ExactFit ou MultiClip, as quais facilitam 
e garantem uma melhor adaptação na 
montagem no veículo.  A nossa cobertura 
do mercado português ultrapassa os 95%.

2  Para fortalecer relações com os clientes 
europeus e melhorar a nossa gama, a 

TRICO lançou a nova linha Flex. Esta al-
cança 95% de cobertura de mercado com 
apenas 15 referências e é “eco-eficiente”. 
Fabricamos na UE e mudámos a emba-
lagem para cartão reciclado, reforçando 
o nosso compromisso ambiental.

3  Na TRICO, visamos eliminar esta 
sazonalidade, apostando numa gestão 

mais uniforme e global com os nossos 
clientes. Isso resulta numa melhoria na 
gestão e promoção dos nossos produtos, 
permitindo-nos implementar a qualidade 
do nosso serviço de forma cada vez mais 
eficaz. Adicionalmente, fornecemos aos 
nossos clientes apoio técnico sempre que 
necessário ou através de diferentes plata-
formas/websites, como o TECDOC ou 
o site da TRICO.

OPEN PARTS
EXXO AUTOMOTIVE
Marketing Department
www.openparts.it

1 A gama completa de escovas de lim-
pa-vidros OP foi concebida para não 

comprometer e garantir uma boa visibi-
lidade e uma condução segura, mesmo 
em condições climatéricas adversas. As 
palhetas OP são fabricadas com materiais 
de alta qualidade e tecnologias de produ-
ção de última geração, que garantem uma 
limpeza eficaz do para-brisas sem deixar 
riscos ou arranhões, tal como o equipa-
mento original. Graças à pressão uniforme 
sobre o vidro, as lâminas da escova aderem 
perfeitamente à superfície, eliminando 
eficazmente água, neve, gelo e sujidade. 
A OpenParts oferece uma linha completa, 
incluindo a confiável Convencional Plus 
OP, com pintura eletrostática a pó, antifer-
rugem e revestimento em aço inoxidável 
que proporcionam maior aderência; o 
versátil Flat Extraslim Evolution que, 
com 11 adaptadores reversíveis, a recarga 
de borracha natural reforçada, o spoiler 
lateral aerodinâmico e o acabamento em 
teflon se adaptam perfeitamente aos dife-
rentes tipos de pára-brisas; o Hybrid que, 
com tratamento de grafite, o perfil aero-
dinâmico e o gancho hook-on garantem 
um produto de qualidade superior; o Twin 
Perfect Fit, que se adapta perfeitamente ao 
pára-brisas e garante um efeito lubrificante 
e hidrorrepelente graças ao tratamento 
Grafite + Teflon; o eficaz Rear Plus que 
graças ao tratamento em teflon garante 
uma limpeza ideal do vidro traseiro. 

TTECH
Departamento de Produto e Marketing 
http://store.ttech.pt e ttech.pt

1  A marca Tech One fabrica, desenvolve 
e comercializa escovas limpa vidros 

com diversas características distintas, 
tais como uma vasta oferta de tamanhos 
para se adaptar a diferentes veículos, uma 
cobertura eficaz e duradoura na limpe-
za, referências para vários modelos de 
carros, alta qualidade de fabrico e um 

tem ganho muita importância. A 
componente estética também tem 
ganho alguma relevância, verificando-
se um aumento da procura de escovas 
flat, para substituir as clássicas escovas 
metálicas”. 

KRAUTLI, David Alves
“Além do Preço e da marca, existem 
vários outros fatores que podem 
diferenciar escovas limpa-vidros no 
mercado, tais como a qualidade dos 
materiais utilizados, a eficiência da 
limpeza, os acessórios incluídos que 
permitem uma correcta aplicação e não 
menos importante uma gama como 
uma cobertura completa do mercado 
circulante! 

BOSCH, Vanessa Szot Golebski 
“As escovas limpa para-brisas da 
Bosch têm décadas de experiência. 
Com uma borracha de longa duração, 
um revestimento patenteado, bandas 
elásticas de aço Evodium e um 
sistema de adaptador inteligente, as 
escovas Bosch cobrem quase todos 
os veículos do mercado. Testadas 
quanto à resistência, ao clima e ao 
stress, as escovas limpa para-brisas 
Bosch, frontais e traseiras, estão 
feitas para durar e oferecem excelente 
desempenho de limpeza, longa 
duração e funcionamento silencioso”.

MASTERSENSOR, Diana Marques
“Acima de tudo, a Heyner e Alca 
primam pela qualidade e durabilidade. 
Creio que um dos fatores mais 
diferenciadores é a forma de fabrico 
da borracha. Habitualmente as 
borrachas das escovas são fabricadas 
através de extrusão, comumente 
chamado método esparguete, em 
que a borracha liquefeita entra numa 
máquina com ô recorte da forma da 
lâmina e sai um fio contínuo do outro 
lado, sendo posteriormente cortado e 
adaptado a cada medida. 
As escovas Heyner e Alca são 
produzidas em molde, um por 
medida, garantindo assim a densidade 
e constância na qualidade e 
performance desta borracha. 
O revestimento em nano grafite é 
também um ponto diferenciador, além 
de, muito importante, a borracha ser 
natural e não PVC. Isto confere uma 
flexibilidade e durabilidade realmente 
superiores”.
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desempenho consistente, temos na lista 
de oferta escovas soft de lato rendimento 
e tecnologia hiperblade com 7 encaixes ou 
em formato tipo universal “U”, e temos 
escovas Specif Fit, aplicáveis a cada via-
tura de acordo com as suas especificações 
originais, temos ainda escovas traseiras 
com 5 encaixes para mais cómoda seleção 
e redução de stock excessivos.

2  Lançamento durante a campanha 
22/23 as escovas traseiras de 5 encaixes, 

estas conseguem cobrir 90% do parque 
automóvel com apenas 5 referências.

3  Independentemente da orientação 
sazonal ligada a este produto, é do 

nosso entendimento que é de importân-
cia vital para visibilidade e segurança do 
condutor/rodoviária durante todo o ano. 
Ainda assim para aumentar as vendas 
de escovas limpa vidros, especialmente 
considerando o fator sazonal, são imple-
mentadas estratégias como promoções, 
com a possibilidade de termos as escovas 
em expositores específicos, a criação de 
pacotes de manutenção (por exemplo, 
com a inclusão de fluido de limpeza), 
publicidade direcionada para a importân-
cia da segurança em condições climáticas 
adversas, programas de garantia e garantia 
de satisfação, bem como parcerias com 
lojas de peças automóveis, acrescentado 
ainda um grande reforço de stock para 
que nada falte aos nossos clientes. 

DENSO / POWEREDGE
Pablo Rodriguez
www.denso.com/pt/pt/

1  Comercializamos as marcas de escovas 
Denso e PowerEdge. Dentro da marca 

Denso, destacamos nossa gama de escovas 
Híbridas, gama OEM DENSO composta 
por 11 refs. vendidas individualmente, que 
vêm equipados de série em aplicações com 
um parque muito vasto. Dentro da marca 
PowerEdge, trata-se de uma nova marca 
para o mercado IAM que se caracteriza 
por produtos de alta qualidade e preços 
muito competitivos, o que permite ofe-
recer aos seus clientes a melhor relação 
qualidade/preço. Comercializamos as 
gamas de escovas Convencionais e Planas, 
com uma cobertura superior a 90% com 
apenas 12 referências em cada uma delas.

2  As escotilhas PowerEdge, sob duas 
gamas: as escovas limpas parabrisas 

planas PowerEdge, que cobrem mais 

Sendo um produto de baixo 
valor, que análise faz do 

mercado de escovas auto em 
Portugal?

DOGA PARTS, Roger Palacín
“O mercado português tem sido 
historicamente um mercado potencial 
para a DOGA. Um dos nossos 
produtos mais vendidos em Espanha 
está também em Portugal, onde 
temos vindo a crescer há vários 
anos, aumentando a penetração no 
mercado e a presença da marca”.

HELLA, Frederico Abecasis
“É um mercado tendencialmente 
crescente e muito interessante 
uma vez que se conseguem 
níveis de rentabilidade e volumes 
que são determinantes para a 
sustentabilidade do nosso negócio 
das peças do mercado independente”.

AUTO DELTA, Tiago Domingos
“É um mercado no qual se verifica 
uma aposta no preço por parte 
da maioria dos condutores. A 
menor pluviosidade e, por outro 
lado, o aparecimento de chuvadas 
inesperadas também tem alguma 
influência no comportamento do 
consumidor, que tem ao seu dispor 
uma grande diversidade de marcas 
de grande qualidade, distribuídas 
por diferentes players, que fazem a 
diferença na segurança da condução”.

LINEXTRAS, José Vicente / Vanda Sousa 
“No nosso mercado há bastante 
oferta de escovas limpa para-brisas, 
existem bastantes marcas, o que 
resulta numa grande concorrência. É 
um artigo de baixo preço e sazonal, 
o que faz com que exista bastante 
rotatividade, e é por essa razão que 
começamos a ver que as marcas 
começam a focar-se em qualidade e 
desempenho para se diferenciarem”.

TRW, Ricardo Vieira
“O mercado em Portugal é 
caraterizado por uma forte 
concorrência, sensibilidade ao preço 
e uma procura constante devido à 
natureza de desgaste do produto”.

FIRST BRANDS GROUP, Jose Casao
“A escova limpa vidros é vital para 
a segurança ativa em condições de 
visibilidade extremas. Apesar de 
ser visto como um produto de baixo 
custo, na TRICO, enfatizamos a 

de 90% do parque, são fabricadas com 
borracha premium Fukoku, com design 
estilizado e apresentadas numa embalagem 
de cartão durável. Além disso, se vendido 
individualmente para otimizar o stock no 
distribuidor, está disponível em diferentes 
tamanhos, de 350 a 700 mm, com um 
multiconector muito versátil; As esco-
vas de limpeza tradicionais PowerEdge, 
comercializadas individualmente, estão 
disponíveis em tamanhos otimizados para 
garantir altas prestações e longa duração. 
São fabricadas em borracha natural com 
revestimento de grafito, com uma es-
trutura robusta em metal e no caso das 
planas são fornecidas numa embalagem 
sustentável.

3 Com a chegada do outono, oferecemos 
uma campanha aos nossos distribuido-

res com condições especiais para facilitar a 
constituição de um estoque adequado com 
o poder de oferecer o melhor serviço ao 
longo de toda a campanha aos seus clientes.

FERDINAND BILSTEIN
Blue Print
Filipa Pereira
www.bilsteingroup.com 

1 Oferecemos uma gama ampla e comple-
ta de escovas limpa vidros para veículos 

europeus, asiáticos e americanos, através 
da nossa marca Blue Print. As escovas lim-
pa vidros Blue Print caracterizam-se por 
uma qualidade premium, evidente através 
de uma limpeza de elevado desempenho. 
As escovas da Blue Print permitem uma 
instalação fácil e rápida, estão adaptadas 
a qualquer estação do ano e, acrescentar 
ainda que, são testadas para 500.000 ci-
clos. Existem 4 tipos de escovas diferentes: 
convencionais, híbridas, planas e traseiras.

2  Em 2018 a Blue Print introduziu uma 
gama renovada de escovas premium 

com inúmeras referências e aplicações, 
oferecendo diversas tipologias, com uma 
cobertura superior a 90% de veículos ligei-
ros Europeus. Tendo uma boa base, con-
tinuamos a trilhar o caminho no sentido 
de aumentar cada vez mais a nossa gama, 
tanto em número de referências como no 
aumento do número de aplicações.
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3 Apesar de, aparentemente, ser um 
produto sazonal, a verificação do es-

tado das escovas é um dos elementos a 
verificar nas manutenções programadas. 
Nos veículos mais recentes, onde o design 
dos sistemas de limpeza do para-brisas as-
sume maior importância, as escovas, após 
o funcionamento, recolhem de tal forma 
que ficam dissimuladas na carroçaria do 
veículo. Desta forma o procedimento de 
substituição das escovas requer conheci-
mentos técnicos, nomeadamente a colo-
cação das hastes das escovas em posição de 
serviço, caso contrário é impossível aceder 
às escovas. Como tal, verificamos que a 
venda de escovas é de certa forma regular, 
uma vez que os planos de manutenção dos 
veículos são cumpridos de forma regular. 
Apesar de ser um produto mais focado 
no Inverno, a verdade é que registamos 
vendas constantes ao longo dos meses, 
com ligeiros picos em abril e setembro/
outubro. O facto de os condutores esta-
rem mais atentos ao estado das escovas 
dos seus veículos e das própriasinspeções 
automóveis verificarem o estado das mes-
mas, garante-nos regularidade nas vendas.

NAPA 
Soulima
Rui Fernandes
www.soulima.pt

1  Na Soulima, comercializamos as marcas 
Bosch, NAPA e Hella. Conseguimos 

cobrir o parque automóvel português 
em 96% e as marcas referidas dão-nos 
garantias de qualidade, disponibilidade 
e eficiência no mercado de escovas.

2  Com a NAPA, temos escovas marca 
própria com qualidade premium. As 

escovas NAPA são rigorosamente testadas, 
com uma gama completa e uma limpeza 
com um desempenho superior.

3  Sabemos que este produto tem uma 
maior procura sazonalmente, no en-

tanto, criamos campanhas durante o ano, 
não só na altura de chuva, mas também 
no início do verão, porque a segurança 
na estrada também passa pela visibilida-
de do condutor. Temos conhecimento 
de inúmeros veículos que necessitam de 
escovas aquando da altura da Inspeção 
periódica, tentamos também junto dos 
Comerciais mostrar a importância que 
tem uma escova em perfeitas condições 
para assim, conseguirem sensibilizar os 
nossos clientes.

Consulte o nosso 
catálogo Tecdoc 
Veja todos os produtos que

temos disponíveis!

Limpeza de Filtros de
Partículas

A única solução certificada com 
TÜVRheinland®!

Para mais informações, 
contacte-nos!

www.interescape.com 
info@interescape.com

+351 252 248 810

SISTEMAS DE ESCAPES, 
CATALISADORES E 

FILTROS DE PARTÍCULAS

ESPECIALISTAS EM

Cleaning
Procedure for
Diesel-Particle
Filters

Regular
Surveillance
www.tuv.com
ID 0000045901

Descubra a nossa solução de
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PADOR
Rodapeças
Ricardo Fernandes
www.pador.pt

1 A nossa marca principal Pador é reconhe-
cida pela sua gama diversificada de escovas 

limpa vidros, abrangendo modelos univer-
sais convencionais e universais planos. Com 
uma cobertura de aproximadamente 90% 
do parque automóvel em Portugal, a Pador 
destaca-se como uma escolha confiável para 
os consumidores que procuram qualidade.

2  Recentemente, lançámos a nossa gama 
Pador de Escovas Flat Blade, especial-

mente concebida com características di-
recionadas para atender às necessidades 
específicas do mercado nacional. Além 
disso, em breve, a marca Pador lançará as 
suas escovas universais traseiras, ampliando 
assim a sua gama.

3  Num contexto em que a sazonalidade é 
uma preocupação, surge a necessidade de 

explorar estratégias para promover vendas. 
Apesar disso, este produto está gradualmen-
te a tornar-se menos sazonal. As elevadas 
temperaturas do verão têm um impacto 
prejudicial nas escovas, cruciais não apenas 
para a remoção de poeira, mas também para 
eliminar insetos dos para-brisas. Com o 
intuito de estimular a comercialização deste 
produto, implementámos uma série de cam-
panhas e promoções, além de disponibilizar 
expositores de escovas, customizados para 
satisfazer as necessidades dos nossos clientes.

JAPKO / BREMSI
Filourém
Carlos Gonçalves
www.filourem.com

1 Ao nível das escovas limpa vidros, co-
mercializamos as marcas Valeo, Japko e 

Bremsi. Temos sensivelmente 200 referências 
de escovas, diferentes medidas, diferentes 

modelos, algumas específicas, com o objetivo 
de abranger o máximo possível do parque 
automóvel europeu e asiático. 

2  Dentro das 3 marcas que comercializa-
mos, na VALEO trabalhamos a gama 

“Silencio”, com todas as suas características, 
nomeadamente o modelo “AquaBlade” 
que tem como particularidades aumentar 
significativamente a visibilidade do con-
dutor e consequentemente a segurança na 
condução (principal finalidade!!), bem como 
preocupações ambientais.

3 A sazonalidade é marcante nas escovas 
mas eventualmente Campanhas serão 

uma boa forma de se potenciar e dinamizar 
as vendas.

MAGNETI MARELLI
Magneti Marelli Parts & Services
Javier Martinez 
www.magnetimarelli-parts-and-ser-
vices.pt

1  A Magneti Marelli Parts & Services 
tem atualmente à sua disposição mais 

de 120 referências para automóveis de 
passageiros e comerciais leves. Entre suas 
principais características estão: a fácil 
substituição das escovas, graças ao novo 
sistema de conectores; e o novo sistema 
multiadaptador, que reduz o número 
de referências para cobrir a maioria das 
aplicações. 

2  A mais recente novidade lançada no 
mercado está incluída no nosso novo 

folheto lançado no ano passado 2022, 
que inclui a nova gama TRASEIRA de 
escovas universais traseiras. As caracterís-
ticas desta nova gama de escovas traseiras 
são: gama completa de escovas traseiras 
planas compostas por 12 códigos; substi-
tuição rápida graças ao sistema de conector 
fácil incluído em cada pacote; sistema 
multi-adaptador, que reduz o número 
de referências (apenas 12 códigos para 
cobrir a maioria das aplicações); graças 
à pressão uniforme, a tecnologia plana 
garante uma limpeza perfeita e uma vida 
útil mais longa.

3 Na Magneti Marelli, promovemos e 
desenvolvemos nossa Rede de Oficinas 

Checkstar todos os dias. Os nossos dis-
tribuidores podem encontrar nele uma 
diferenciação, que promove o consumo 
e desenvolvimento de produtos e um 
serviço de elevada qualidade. A nossa rede 

sua importância para a segurança, 
visando prevenir acidentes. Com 
mais de 100 anos de experiência OE 
e no aftermarket, a TRICO trabalha 
diretamente com os clientes para 
melhorar a eficácia do serviço no 
mercado português”.

TTECH, Departamento de Produto
e Marketing 
“O mercado de escovas em Portugal 
é competitivo, com várias marcas 
a oferecerem uma variedade de 
opções. Dado o baixo valor das 
escovas limpa vidros, a competição 
é baseada na qualidade, durabilidade, 
disponibilidade de referências para 
diferentes veículos e eficácia de 
limpeza. Com 12 referências, as 
nossas escovas conseguem abranger 
praticamente 100% das viaturas”. 

DENSO, Pablo Rodriguez
“É um produto de baixo preço com 
rotação múltipla, o que torna o valor 
total deste mercado muito importante 
e muito interessante para todos os 
intervenientes no mercado de pós-
venda independente (fabricantes, 
distribuidores e distribuidores).”

FERDINAND BILSTEIN, Filipa Pereira
“O mercado automóvel está bastante 
bem servido de marcas, muitas de 
primeiro equipamento, e outras em 
nome próprio. Sendo um produto 
visto como consumível e de fácil 
aplicação pelo consumidor final, 
muitos dos distribuidores nacionais 
e das empresas do retalho de 
grande consumo optam por ter de 
embalar com a sua própria imagem, 
estreitando assim a ligação entre 
o representante e o público. Como 
resultado, regista-se oferta para todo 
o tipo de público”.

SOULIMA, Rui Fernandes
“Cada vez mais o consumidor é 
exigente e quer qualidade, sendo um 
produto de baixo valor, o consumidor 
aposta em investir num produto 
com qualidade e durabilidade e a 
Soulima garante com as marcas 
que representa a solução indicada e 
adequada ao preço justo”.

RODAPEÇAS, Ricardo Fernandes
“A tecnologia das escovas tem vindo 
a desenvolver-se nos últimos anos. 
Acreditamos que nos próximos anos 
este produto venha a ser ainda mais 
tecnológico, o que forçosamente o 
tornará mais oneroso. Provavelmente 
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está em constante formação e tem acesso 
a promoções exclusivas que incentivam o 
seu desenvolvimento, como campanhas 
sazonais de venda e substituição de escovas 
limpa para-brisas.

RECOFICIAL
Bruno Pires Peres
www.recoficial.pt

1  A Atlantic Parts, para além das escovas 
de marca própria RecOficial, comer-

cializa as marcas Tergy, Vision (Valeo) e 
Lucas. As escovas RecOficial caracterizam-
-se por uma excelente relação qualidade-
-preço, uma forma aerodinâmica que se 
adapta a qualquer tipo de para-brisas e 
uma grande abrangência da gama mercê 
dos diferentes conectores / adaptadores 
a cada tipo de braço onde são aplicadas 
as escovas LV.

2  A RecOficial vem alargando a sua 
gama de escovas ao parque circulante 

atentando sempre para o binómio qualida-
de-preço. Sejam convencionais ou planas, 
a qualidade do produto (borracha ana-
tómica, estruturas metálicas) é essencial 
para melhorar a visibilidade e aumentar 
a segurança da condução.

3  No website www.recoficial.pt e/ou 
através dos portais tradicionais de iden-

tificação disponibilizados pela Atlantic 
Parts, os clientes podem identificar as 
escovas mediante as suas necessidades. 
Obviamente, que através de folhetos pro-
mocionais em formato digital, a gama de 
escovas é igualmente dada a conhecer aos 
clientes que estão em contacto permanente 
com a nossa equipa comercial. 

ALEA 
One Drive
Nuno Barros
www.onedrive.pt

1 A nossa empresa comercializa as marcas 
Valeo, Bosch, Trico e Alea no segmento de 
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escovas limpa vidros, formando um portfólio 
com características distintas e abrangentes. 
Na marca Valeo, por exemplo, oferecemos 
uma ampla gama de escovas limpa vidros de 
alta qualidade, com cobertura extremamente 
abrangente do parque automóvel português: 
desde a gama First, que oferece uma escova de 
qualidade a um preço mais económico, até 
escovas Silencio e Hydroconnect para quem 
valoriza redução de ruídos e desempenho. Já 
a Bosch apresenta escovas limpa vidros com 
excelente desempenho e durabilidade. No 
nosso portfólio temos desde a gama Aerotwin 
que permite uma limpeza eficiente e silen-
ciosa, até a gama Twin, com um valor mais 
competitivo. Famosa pela inovação, a Trico 
oferece soluções avançadas de limpeza com 
design diferenciado. Disponibilizamos uma 
abrangente oferta destas escovas, com especial 
destaque à gama Trico Flex, que permite 
fazer uma conversão de escova convencio-
nal para plana, tendo todos os conectores 
necessários para esta conversão, permitindo 
grande abrangência do parque automóvel 
com otimização de stock. Por fim, a nossa 
marca própria, Alea, oferece uma opção de 
qualidade a preços competitivos, com escovas 
limpa vidros confiáveis e acessíveis para os 
nossos clientes.

2  A mais recente novidade de escovas limpa 
vidros lançada no mercado é a introdução 

de modelos híbridos, isto é, que combinam 
as melhores características das escovas tra-
dicionais, com as vantagens das lâminas 
planas. Essa tipologia oferece desempenho 
superior e limpeza eficaz em todas as condi-
ções climáticas. Além disto, a introdução de 
lâminas revestidas com materiais hidrofóbicos 
melhora a repelência da água e aumentam a 
visibilidade em condições de chuva

3 Para potenciar a venda de escovas limpa 
vidros, apoiamos os nossos clientes com 

campanhas promocionais sazonais, ofere-
cendo descontos e promoções. É ainda de 
destacar que adiantamos várias das ofertas 
relativamente ao período sazonal, de forma 
a abastecer os nossos clientes. 

NER-TOR
Béatrice Motycka
www.nertor.com

1  A NER-TOR é uma empresa especiali-
zada na fabricação e comercialização de 

todos os tipos de acessórios e acessórios 
para automóveis, desde cerca de 40 anos. 
Suas reconhecidas escotilhas de parabrisas 
limpas ocupam uma posição privilegiada 
no mercado de reposição, com a fabricação 

de mais de milhões de unidades ao ano, 
entre suas próprias gamas com as marcas 
JT, KRAWEHL e KSH e as inúmeras 
marcas próprias que produzem para os 
grandes grupos e as centrais de compras 
que administram na Espanha, na Europa 
e em outros continentes. A NER-TOR 
dispõe de uma grande variedade de escovas 
limpas e parabrisas de qualidade contrasta-
da, tanto em escovas do tipo flexível como 
em escovas metálicas. Oferece opções de 
qualidade para todos os tipos de preço 
com medidas de 28cm até 1m e responde 
maioritariamente a um critério de univer-
salidade com jogos de adaptadores, para 
uma ampla cobertura do parque.

2  A NER-TOR trabalha constantemente 
no estudo de materiais e no desenvol-

vimento de adaptadores e suas possíveis 
aplicações. Além disso, a empresa vai levar 
a cabo testes de durabilidade, oxidação, 
temperaturas extremas, resistência quími-
ca e resistência ao ozono, com o objetivo 
de garantir a melhor qualidade em cada 
uma de suas versões de escovas. Apostamos 
sempre por materiais de alta qualidade, e 
por isso as gomas das nossas escovas são 
recuperadas com politrafluoroetileno para 
proporcionar um bairro mais silencioso, 
ótimo e uniforme.

3  Lançámos recentemente um motor de 
busca de escovas, que requer apenas 

que se introduza a marca e o modelo do 
veículo, para que proponha a medida que 
corresponde e o adaptador que escolheu, 
através de uma imagem que facilita também 
as instruções de montagem. É, sem dúvida, 
uma ferramenta chave para o aproveitamen-
to máximo das gamas de escovas universais, 
com o fato de que através de stocks muito 
reduzidos se oferece a possibilidade de cobrir 
99% do parque. As informações fornecidas 
permitem identificar a escova e o adapta-
dor em questão de segundos. Além disso, 
dispomos de dois tipos de expositores que 
permitem colocar as escovas em posições 
com maior visibilidade.

SWF 
Europeças
Fábio Tomé
www.europecas.pt

1 Trico e SWF. Qualidade da limpeza, 
resistência, aplicação original e cober-

tura do parque auto.

venderemos menos escovas, mas 
com um valor médio unitário, 
bastante mais elevado que o atual”.

FILOURÉM, Carlos Gonçalves
“Sendo um produto com alguma 
sazonalidade, próprio da sua missão 
específica, não deixa de ser um 
consumível, com alguma rotação e 
uma linha com mercado bastante 
interessante. Veja-se a enorme 
variedade de marcas que existe”.

MAGNETI MARELLI PARTS & 
SERVICES, Javier Martinez 
“Com a nossa oferta completa 
e competitiva, consolidámos as 
nossas gamas junto dos clientes. O 
mercado está a manter os mesmos 
volumes do ano passado. Esperamos 
uma procura crescente do produto, 
uma vez que as oficinas dão cada 
vez mais prioridade à importância 
de garantir a qualidade das peças, 
incluindo as escovas, para que os 
clientes tenham o mais elevado nível 
de segurança”.

RECOFICIAL, Bruno Pires Peres
“O mercado em Portugal continua 
muito dinâmico e extremamente 
competitivo. Quiçá algo saturado de 
marcas e produtos. Encontramos 
inúmeras marcas e muitos operadores 
a comercializá-las. Creio que o tempo 
acabará por fazer uma seleção 
natural e acabará por filtrar, quer a 
credibilidade das marcas, quer dos 
operadores. Competir pelo preço 
(optando por marcas de qualidade 
duvidosa) é um caminho seguido 
por alguns. Na Atlantic Parts, 
sempre optámos por produtos de 
qualidade cujo valor vem ajustado 
às características e propriedades dos 
mesmos”.

ONE DRIVE, Nuno Barros
“O mercado de escovas em Portugal 
é dinâmico, com uma procura 
constante, mas mais elevada durante 
o inverno. Os clientes procuram 
produtos de boa qualidade que 
ofereçam excelente desempenho e 
durabilidade. A concorrência é forte, 
o que nos motiva a oferecer desde 
marcas premium até alternativas 
mais acessíveis, como a nossa 
marca própria, Alea. A capacidade de 
resposta rápida e a promoção eficaz 
são essenciais neste mercado”.

NER-TOR, Béatrice Motycka
“Dado que se trata de um artigo de 
pouco valor, devemos acompanhar os 
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2  As escovas limpa vidros são um tipo de 
produto onde o seu tipo de aplicação 

não sofreu grandes transformações ao 
longo dos anos. Verificamos que as no-
vidades sobre este produto estão ligadas 
a uma melhoria dos materiais utilizados, 
traduzindo-se numa melhoria ao nível da 
estética, duração e qualidade de limpe-
za. Temos por exemplo as escovas Trico 
Silicone Ceramic, que como o seu nome 
diz são compostas por uma mistura de 
silicone e cerâmica, potencializando a 
limpeza e duração da escova.

3   O paradigma da sazonalidade ainda se 
mantém neste produto, no entanto, 

devido às alterações climáticas é cada vez 
mais importante a manutenção de stocks 
com capacidade de resposta ao longo do 
ano. Fora do período típico das chuvas é 
importante a manutenção da visibilidade 
das escovas nos locais de venda e o desen-
volvimento de campanhas promocionais 
com brindes.

TRICO 
Krautli
David Alves
www.krautli.pt
 

1 A Krautli comercializa SWF e TRICO, 
tendo como objectivo dispor de uma 

cobertura total do parque automóvel com 
foco na qualidade.

2  Nos Últimos Anos os focos das novida-
des têm residido nas escovas Flat Blade 

e Híbridas que respondem às soluções do 
equipamento OE. Com as duas marcas 
que distribuímos, permite-nos responder a 
todas as necessidades do parque circulante 
de ligeiros e pesados. 

3  Para potenciar a venda de escovas 
limpa-vidros, especialmente sendo 

um produto sazonal, é importante ado-
tar estratégias de marketing e oferecer 
um vasto portfólio aos nossos parceiros. 
Temos vários ferramentas de promoção 
para os pontos de venda e colocamos ao 
dispor dos nossos parceiros campanhas 
sazonais que permitem activar as marcas 
e melhorar a rentabilidade. 

BOSCH
Vanessa Szot Golebski
www.boschaftermarket.com/pt/pt

1 As escovas de limpa para-brisas da Bosch. 
As escoas Bosch adaptam-se sempre – em 

todas as condições meteorológicas, a quase 
todos os veículos e, graças à gama abrangen-
te, satisfazem mesmo os mais diversos requi-
sitos do mercado e dos clientes. Em estreita 
cooperação com numerosos fabricantes de 
veículos, a Bosch efetua desenvolvimento 
técnico que gera repetidamente perspetivas 
claras para o futuro. As escovas de limpa 
para-brisas Bosch adaptam-se a quase todos 
os veículos – independentemente dos dife-
rentes tipos individuais: desde os carros mais 
recentes aos veículos comerciais, passando 
pelos carros clássicos. O que as torna uma 
solução conveniente para as necessidades 
de praticamente todos os clientes. Gama 
flexível - Uma gama específica de escovas 
de limpa para-brisas para os mais diversos 
tipos de veículos e canais de vendas a partir 
da gama completa de escovas de limpa 
para-brisas da Bosch; Desempenho fiável, 
elevado nível de segurança - As escovas de 
limpa pára-brisas Bosch são sujeitas a testes 
rigorosos de desempenho e resiliência – tan-
to em laboratório como no veículo. Muitos 
anos de experiência no desenvolvimento e 
produção fazem a diferença. O resultado 
é um encaixe perfeito e uma performance 
extraordinária de limpeza; Forte atrativo 
de vendas - A começar pela embalagem 
atrativa e prática até às promoções convi-
dativas de venda – a Bosch é garantia em 
vendas de escovas de limpa para-brisas. Os 
localizadores de produtos intuitivos ajudam 
a selecionar a escova de limpa para-brisas 
correta, enquanto as instruções de mon-
tagem e vídeos facilitam a instalação. As 
nossas gamas: Convencionais:
- Twin - Escovas limpa vidros com suporte 
metálico para uma limpeza do limpa pa-
ra-brisas silenciosa e eficaz e uma vida útil 
prolongada. Essa gama cobre automóveis 
com o braço tipo gancho. 
- Planas - Aerotwin Original:  Gama comple-
ta de conjuntos individualmente otimizados 
para cada veículo específico. Mais de 170 
referencias com uma cobertura de mercado 
na Europa para tipos de OE a ultrapassarem 
os 99% . Montagem rápida e simples gra-
ças a um adaptador original pré-montado, 
alinhado com o modelo específico do carro 
de passageiros 
Aerotwin Universal AM: Gama compacta 
com conjuntos universalmente equiparáveis 

nossos clientes com um serviço rápido 
e impecável, além de um apoio de 
marketing contínuo”.

EUROPEÇAS, Fábio Tomé
“As escovas são um produto que 
requer alguma atenção no que 
respeita às coberturas de stock, uma 
vez que, apesar de ser um produto 
sazonal, é fundamental que exista 
um stock equilibrado ao longo do 
ano, o que pode ser dificultado 
pelas compras com lotes fixos. Este 
produto irá manter o seu peso no 
mercado, com a eletrificação, uma 
vez que não se antevê uma grande 
evolução tecnológica a médio/longo 
prazo, no entanto o tempo da escova 
metálica de baixo custo parece estar a 
acabar, com o surgimento de variadas 
tipologias de aplicações que exigem 
escovas com características cada vez 
mais específicas”.

KRAUTLI, David Alves 
“O valor médio de venda deste tipo 
de produto tem vindo a aumentar 
ao longo dos últimos anos, devido à 
introdução de novos modelos mais 
tecnológicos utilizados no OE pelos 
fabricantes, tornando as escovas num 
produto com um valor médio mais 
elevado, logo mais atrativo! Devido 
também a este factor, o mercado 
ficou mais concentrado em marcas 
que estão presentes no OE, reduzindo 
assim o número de atores com uma 
proposta consistente e se qualidade 
nas escovas Flat Blade e Híbridas! 
As escovas de limpa-vidros são um 
produto que continuará a existir no 
automóvel do presente e futuro, com 
uma peça de elevada importância na 
segurança dos condutores”.

BOSCH, Vanessa Szot Golebski 
“O nosso produto oferece o 
valor adequado à tecnologia que 
proporciona. Representa um volume 
importante no nosso negócio, sendo a 
Bosch líder de mercado em Portugal. 
Um produto de extrema importância 
para a segurança das pessoas, é 
fulcral termos uma boa visão durante 
a condução”.

MASTERSENSOR, Diana Marques
“As escovas são produtos de desgaste 
e, portanto, de elevada rotatividade. 
São o nosso produto estrela. A 
qualidade das nossas marcas e o 
trabalho desenvolvido pela nossa 
equipa comercial tem já lugar de 
destaque nos principais players”.



para os tipos de braços de limpa para-brisas 
OE mais importantes. Gama de 7 referên-
cias com uma cobertura de mercado na 
Europa a ultrapassar os 25% para tipos de 
OE. Montagem rápida e simples graças ao 
adaptador Multi- Clip pré-montado para 
os 4 tipos de braços de limpa para-brisas 
mais comuns na Europa.
Aerotwin Universal AP: Gama individual 
compacta universalmente otimizada para 
os tipos de braços de limpa para-brisas PE 
graças ao seu sistema de adaptador modular. 
Gama de 15 referências com uma cobertura 
de mercado na Europa para tipos de OE 
que ultrapassam os 90%. Invariavelmente a 
melhor solução para o sistema de adaptador 
modular: 4 adaptadores compatíveis com 
os 10 tipos de braços de limpa para-brisas 
mais comuns na Europa.
Aerotwin Upgrade AR: Gama compacta 
com conjuntos universalmente compa-
tíveis e individuais para braços de limpa 
para-brisas tipo gancho. 50 referências com 
uma cobertura de mercado na Europa para 
braços de limpa para-brisas tipo gancho 
que ultrapassa os 99%. Montagem rápida 
e simples graças ao adaptador pré-montado. 
Escovas do limpa para-brisas traseiro: 
Duráveis e robustas: as escovas dos limpa 
para-brisas traseiros Bosch garantem uma 
excecional performance e uma vida útil pro-
longada. Substituição simples das escovas: 
soluções de adaptadores correspondentes 
permitem uma montagem rápida e simples. 
Soluções específicas para praticamente todos 
os veículos: consistindo em escovas planas de 
limpa para-brisas Bosch Aerotwin, escovas 
com design de plástico ou com suporte 
metálico.

2AEROTWIN J.E.T Blade - a tecnologia 
Jet Evolution leva a uma direção mais 

segura: bicos de pulverização integrados 
na lâmina direcionam o fluido do lavador 
precisamente para a frente da lâmina sem 
névoa de pulverização perturbadora

3 Realizamos campanhas com brindes 
personalizados para adaptar à procura 

do mercado. Além disso, divulgamos di-
ferentes vídeos para aprender sobre dicas 
de manutenção e utilização dos limpa pa-
ra-brisas Bosch. 

HEYNER / ALCA
Mastersensor
Diana Marques
www.mastersensor.com

1  As marcas que escolhemos como nossas 
são HEYNER e ALCA. 

De design e engenharia alemãs, estas marcas 
disponibilizam uma alargada oferta, cobrin-

do praticamente 99% das necessidades do 
nosso mercado. 
Desde a mais simples à mais sofisticada, todas 
elas são fabricadas com borracha natural, 
em molde e revestidas a nanografite, o que 
previne a deterioração precoce da escova e 
promove um deslizar suave e silencioso du-
rante a utilização. A robustez dos materiais 
utilizados no fabrico faz com que as escovam 
tenham elevada resistência à amplitude térmi-
ca, logo, maior durabilidade. Desde escovas 
para autocarro, para camião, automóveis mais 
antigos ou o último modelo, para orçamentos 
folgados ou mais apertados, incluindo recar-
gas para trocar apenas a lâmina de borracha. 
Com os mais conceituados certificados de 
qualidade (TUV, AUTO TESTUREIL 
SEHR GUT), as escovas limpam eficazmente 
até 1.800000 utilizações. Gama AUTO 
frente: ALCA START – escova metálica de 
primeiro preço, oferece eficácia na limpeza 
e está disponível em medidas de 33 cm a 65 
cm; ALCA SPECIAL – escova metálica para 
adaptador de gancho e disponível nas medi-
das entre 28 cm e 65 cm; ALCA SPECIAL 
KONTACT- escova metálica em blister e 
disponível nas medidas entre 28 cm e 65 
cm; - ALCA UNIVERSAL – escova metálica 
com propriedades anti corrosão e disponível 
nas medidas entre 28 cm e 60 cm; ALCA 
EXCLUSIVE - escova metálica robusta, 
disponível em 13 medidas entre 33 cm e 70 
cm; HEYNER HYBRID – escova híbrida, 
que combina a força da escova metálica com 
a elegância da escova flexível, disponível em 
15 medidas entre 35 cm e 81 cm; HEYNER 
SUPERFLAT PREMIUM – escova flexível 
com adaptadores incluídos, disponível em 14 
medidas entre 33 cm e 70 cm.
Gama AUTO traseiras: HEYNER REAR 
CLASSIC – escova traseira metálica, com 
adaptadores incluídos, disponível em 5 
medidas entre 25 cm e 45 cm; HEYNER 
REAR FLAT - escova traseira flexível, com 
adaptadores incluídos, disponível em 5 me-
didas entre 25 cm e 45 cm; Gama pesados: 
ALCA TRUCK – escova específica de ca-
mião, disponível em 4 medidas universais e 
1 modelo específico para SCANIA; ALCA 
BUS – escova específica de autocarro, dis-
ponível em 3 medidas.

2 Além das constantes melhorias em toda 
a gama, o mais recente lançamento é a 

escova START. Esta escova surgiu para dar 
resposta às solicitações de preço que, tendo 
em conta a elevada qualidade, são difíceis 
de acompanhar.
A par de novas gamas que vão surgindo, 
é de remarcar que a Heyner está sempre 
atualizadíssima no que toca aos adaptadores, 
lançando novos modelos assim que surgem 
novos tipos de encaixe.

3  Apesar da sazonalidade ser um facto, aca-
bamos por vender escovas durante todo o 

ano. Com uma ou outra campanha de início 
de estação, campanhas de fidelização dos 
clientes, distribuidores, entre outras iniciativas.

WURTH
Francisco Henriques 
https://eshop.wurth.pt

1/2  A Wurth dispõe há já algum 
tempo uma grande variedade de 

escovas pára brisas com a qualidade OEM 
para veículos ligeiros e pesados. O seu 
portofólio inclui as tradicionais Escovas 
Limpa Pára-Brisas - Standard e FlatBlade 
Pro. O sistema mais antigo, conta com 
adaptador universal pré-montado, siste-
ma robusto de clip metálico e são ainda 
Reutilizáveis (com sistema Refills). Para 
o sistema mais recente Flatblade, dispõe 
de 10 comprimentos que permitem a 
cobertura de 97% das viaturas, de fácil 
montagem e com óptimo comportamen-
to mesmo a grandes velocidades, boa 
resistência ao vento e também com a 
possibilidade de reutilização. O sistema 
Refills da Würth assenta em Borrachas 
sobresselentes para escovas limpa pára-
-brisas, garantindo assim a defesa do meio 
ambiente, apresentando uma solução 
sem necessidade de trocar a armação da 
escova, reduzindo custos e oferecendo 
alta rentabilidade. Rapidez e facilidade 
de montagem, ajusta-se à medida correta. 
Sistema também disponível para as esco-
vas Aerotwin, sendo compatível com as 
escovas traseiras planas. A Borracha Würth 
permite uma excelente qualidade de lim-
peza equivalente a escovas OEM, elevada 
durabilidade e resistência aos elementos, 
tem no acabamento com grafite a garantia 
de qualidade e hidratação da borracha. 
Elevada resistência à temperatura (até 
100ºC), químicos e raios UV. Além das 
escovas, a Würth disponibiliza uma va-
riada gama de aditivos para a limpeza dos 
para-brisas e ainda o Rain-Off, um selante 
para vidros que melhora a visibilidade em 
condições climáticas adversas para uma 
condução segura. 

3  Para ajudar na escolha das escovas e 
quais os aditivos que melhor se ade-

quam às suas necessidades, a Würth dis-
ponibiliza vários canais de informação, 
consultoria e venda, sendo que no Site 
www.wurth.pt estão disponíveis brochu-
ras, fichas técnicas, catálogo, vídeos de 
aplicação, etc. Além do configurador 
on-line, em que através de uma simples 
e rápida pesquisa, o cliente poderá iden-
tificar a correta medida das escovas para 
as diferentes viaturas.
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